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1. Наименование дисциплины: «Что нужно знать предпринимателю о договоре».
2. Уровень высшего образования: бакалавриат, магистратура
3. Место дисциплины в структуре ООП: Учебная дисциплина «Что нужно знать предпринимателю о договоре» является дисциплиной по выбору студента (магистранта), относится к вариативной части блок «Гуманитарный, социальный и экономический» учебного плана, изучается в бакалавриате на  2, 3 курсе ( II, IV семестр), в магистратуре на 1 курсе (II семестр).
4. Входные требования для освоения дисциплины: Студент (магистрант), приступающий к изучению учебной дисциплины дисциплина «Что нужно знать предпринимателю о договоре», должен обладать знаниями ранее изученных школьных дисциплин «Обществознание», «Право», либо общеуниверситетского курса «Правоведение».
5. Планируемые результаты обучения по дисциплине (модулю), соотнесенные с планируемыми результатами освоения образовательной программы (компетенциями выпускников):
Знать:
−
  основные понятия российского договорного права,
-  основные требования к заключению, изменению, расторжению договоров, 
- особенности  регулирования отношений по заключению и исполнению наиболее распространенных коммерческих договоров. 
Уметь: 
−    квалифицировать отношения и определять договорную модель, необходимую для использования;
−
  определять структуру договора,
-  проверять правоспособность и дееспособность  сторон договора, 
- определять предмет, цену и срок в договоре; 
−
  выявлять несправедливые, навязанные, неясные условия договоров и  защищать права при выявлении таких условий.
6. Объем дисциплины составляет 1 зч. ед. (36 академических часов), в том числе 24 академических часов, отведенных на контактную работу обучающихся с преподавателем, 12 академических часов на самостоятельную работу обучающихся.
7. Содержание дисциплины (модуля), структурированное по темам (разделам) с указанием отведенного на них количества академических часов и виды учебных занятий. 
	Наименование тем дисциплины (модуля),
Форма промежуточной аттестации по дисциплине (модулю)
	Всего
(часы)
	В том числе

	
	
	Контактная работа
(работа во взаимодействии с преподавателем)
Виды контактной работы, часы
	Самостоятельная работа обучающегося, часы


	
	
	Лекционные занятия

	

	Тема 1. Механизм правового регулирования хозяйственных связей. Общие понятия, терминология, структура. Понятие «правовое средство».
	2
	2
	-

	Тема 2. Договорное регулирование как неотъемлемая составная часть механизма правового регулирования хозяйственных связей. Главенствующая роль договора в регулировании хозяйственных связей. Экономические и правовые функции договора.
	4
	2
	2

	Тема 3. Законодательство о  договорах и современное Lex mercatoria. Состав законодательства, соотношение отраслей и отдельных норм. Применение источников Lex mercatoria.


	2
	2
	-

	Тема 4. Понятие заключения договора, способы заключения договора, принцип свободы договора. Условия договора. Форма договора. 
	6
	4
	2

	Тема 5.  Классификация договоров,  целевое назначение отдельных видов договоров. Критерии классификации..
	2
	2
	-

	Тема 6. Реализационные договоры. Состав, отличительные особенности, практика применения. Договоры купли-продажи, мены, дарения, ренты

	4
	2
	2

	Тема 7. Договоры, направленные на предоставление имущества в пользование. Договор аренды, лизинг, ссуда.
	2
	2
	-

	Тема 8. Посреднические договоры. Состав, отличительные особенности, практика применения. Договоры поручения, комиссии, агентирования, доверительного управления имуществом.
	4
	2
	2

	Тема 9.  Договоры, направленные на выполнение работ и оказание услуг.  Подряд, перевозка, хранение
	2
	2
	-

	Тема 10. Договоры  в финансовой сфере. Договор займа, кредитный договор, договор банковского вклада, банковского счета, факторинга, страхования. 
	4
	2
	2

	Тема 11. Договоры в сфере интеллектуальной собственности. Договор авторского заказа, договор об отчуждении исключительного права, лицензионный договор, договор франчайзинга.
	2
	2
	-

	Промежуточная аттестация: зачет
	2

	Итого
	36
	24
	12


8. Фонд оценочных средств (ФОС) для оценивания результатов обучения по дисциплине (модулю):
8.1. Типовые контрольные задания или иные материалы для проведения текущего контроля успеваемости: 
Примерные вопросы для устного ответа/обсуждения студента (магистранта) на занятии:
1. Договор как базовый правовой инструмент
2.  Экономические и правовые  функции договора

3. Состав законодательства о договорах

4. Источники договорного права Lex mercatoria

5. Классификация договоров.

6. Реализационные договоры: назначение и виды.

7.  Договор комиссии и агентирования. Когда посредник «лишний»?
8. Сущность договора лизинга
9. Договор подряда:  способ удовлетворения индивидуальных потребностей 

10. Кредитный договор: риски и преимущества

11. Страхование предпринимательского риска.

12. Договор франчайзинга: как пользоваться чужой репутацией?

13. Договор авторского заказа: понятие и способы использования в предпринимательской деятельности

14. Использование информационных технологий при заключении договора. 
Примерные письменные задания (самостоятельная работа студента (магистранта)):
Тема 1. Свобода договора как принцип частного права
- работа с конспектом лекции;

- подборка и изучение научного материала по теме.
Тема 2. Несправедливые условия договора
- работа с конспектом лекции;

- подборка и изучение нормативного материала по теме.
Тема 3. Значение правильного оформления договора.
- работа с конспектом лекции;

- подборка и изучение научной литературы по теме.
Тема 4.  Предмет договора как существенное условие договора
- работа с конспектом лекции;
- подборка и изучение научной литературы по теме.
Тема 5. Защита прав потребителей и свобода договора: проблемы соотношения.
- работа с конспектом лекции;
- подборка и изучение нормативного  и научного материала по теме.
Тема 6. Способы заключения договора
- работа с конспектом лекции;

- подборка и изучение научной литературы по теме.
Тема 7. Пользование чужим имуществом: основания, пределы.
- работа с конспектом лекции;

- подборка и изучение материалов СМИ по теме.
Тема 8. Договорные формы совместного ведения бизнеса
 - работа с конспектом лекции;
- подборка и изучение нормативного материала по теме.
Тема 9.  Договорное опосредование безналичных расчетов
- работа с конспектом лекции;

- подборка и изучение нормативного материала по теме.
Тема 10. Договорные основания пользования исключительными правами.
- работа с конспектом лекции;

- подборка и изучение материала из СМИ по теме.

8.2. Типовые контрольные задания или иные материалы для проведения промежуточной аттестации. 
Вопросы к зачету по учебной дисциплине  «Что нужно знать предпринимателю о договоре»:
1. Понятие договора, соотношение понятий «договор» и «сделка»

2. Место договора в механизме правового регулирования хозяйственных связей

3.  Экономические функции договора

4. Правовые функции договора

5. Состав законодательства о договорах

6. Источники договорного права Lex mercatoria
7. Классификация договоров.

8. Реализационные договоры: назначение и виды.

9. Посреднические договоры: назначение и виды

10. Договоры, содействующие хозяйственной деятельности: назначение и виды

11. Организационные договоры

12. Договоры на создание и управление организациями

13. Договор купли-продажи

14. Договор поставки

15. Договор аренды

16. Договор подряда

17. Договор оказания услуг.

18. Рамочный договор

19. Опционный договор

20. Предварительный договор

21. Публичный договор

22. Абонентский договор

23. Дистрибьюторский договор

24. Договор франшизы и коммерческой концессии

25. Агентский договор

26. Договор комиссии

27. Транспортные договоры

28. Порядок выработки договорных условий

29. Оформление договоров

30. Порядок заключения договора 

31. Способы заключения договоров

32. Порядок изменения и расторжения договоров

33. Способы разрешения споров из договорных отношений.

34. Организация договорной работы на предприятии.

9. Шкала и критерии оценивания результатов обучения по дисциплине:
	РЕЗУЛЬТАТ ОБУЧЕНИЯ
по дисциплине
	КРИТЕРИИ и ПОКАЗАТЕЛИ ОЦЕНИВАНИЯ РЕЗУЛЬТАТА ОБУЧЕНИЯ
по дисциплине

	ОЦЕНОЧНЫЕ СРЕДСТВА
промежуточной аттестации

	
	Не зачет
	Зачет 
	Зачет 
	Зачет 
	

	знать  основные понятия российского договорного права,


	Отсутствие знаний.
	Фрагментарные знания  отдельных понятий договорного права 
	Общие, но не структурированные знания  отдельных понятий договорного права 
	Сформированные систематические знания отдельных понятий договорного права
	Промежуточная аттестация в форме зачета.
Устный ответ на вопросы преподавателя (см. п. 8.2. рабочей программы).

	 Знать основные требования к заключению, изменению, расторжению договоров
	Отсутствие знаний.
	Фрагментарные знания относительно основных требований к заключению, изменению, расторжению договоров
	Общие, но не структурированные знания основных требований к заключению, изменению, расторжению договоров
	Сформированные систематические знания основных требований к заключению, изменению, расторжению договоров
	Промежуточная аттестация в форме зачета.
Устный ответ на вопросы преподавателя (см. п. 8.2. рабочей программы).

	Знать особенности  регулирования отношений по заключению и исполнению наиболее распространенных коммерческих договоров.
	Отсутствие знаний.
	Фрагментарные знания регулирования отношений по заключению и исполнению наиболее распространенных коммерческих договоров. 

	Общие, но не структурированные знания регулирования отношений по заключению и исполнению наиболее распространенных коммерческих договоров.
	Сформированные систематические знания регулирования отношений по заключению и исполнению наиболее распространенных коммерческих договоров.
	Промежуточная аттестация в форме зачета.
Устный ответ на вопросы преподавателя (см. п. 8.2. рабочей программы).

	Уметь квалифицировать отношения и определять договорную модель, необходимую для использования
	Отсутствие умений.
	Фрагментарные  умения квалифицировать отношения и определять договорную модель, необходимую для использования

	Общие, но не структурированные  умения квалифицировать отношения и определять договорную модель, необходимую для использования
	Сформированные систематические  умения квалифицировать отношения и определять договорную модель, необходимую для использования 
	Промежуточная аттестация в форме зачета.
Устный ответ на вопросы преподавателя (см. п. 8.2. рабочей программы).

	Уметь  определять структуру договора 


	Отсутствие умений.
	Фрагментарные умения определять структуру договора 
	Общие, но не структурированные умения определять структуру договора. 
	Сформированные  умения определять структуру договора 
	Промежуточная аттестация в форме зачета.
Устный ответ на вопросы преподавателя (см. п. 8.2. рабочей программы).

	Уметь   проверять правоспособность  и дееспособность сторон  договора 


	Отсутствие умений.
	В целом успешное, но не систематическое умение   проверять правоспособность  и дееспособность сторон  договора
	В целом успешное, но содержащее отдельные пробелы умение (допускает неточности непринципиального характера)   проверять правоспособность  и дееспособность сторон  договора
	Успешное и систематическое умение   проверять правоспособность  и дееспособность сторон  договора
	Промежуточная аттестация в форме зачета.
Устный ответ на вопросы преподавателя (см. п. 8.2. рабочей программы).

	Уметь определять предмет, цену и срок в договоре
	Отсутствие умений.
	В целом успешное, но не систематическое умение определять предмет, цену и срок в договоре
	В целом успешное, но содержащее отдельные пробелы умение (допускает неточности непринципиального характера) определять предмет, цену и срок в договоре
	Успешное и систематическое умение определять предмет, цену и срок в договоре
	Промежуточная аттестация в форме зачета.
Устный ответ на вопросы преподавателя (см. п. 8.2. рабочей программы).

	Уметь  выявлять несправедливые, навязанные, неясные условия договоров и  защищать права при выявлении таких условий.


	Отсутствие умений.
	В целом успешное, но не систематическое умение выявлять несправедливые, навязанные, неясные условия договоров и  защищать права при выявлении таких условий.


	В целом успешное, но содержащее отдельные пробелы умение (допускает неточности непринципиального характера) выявлять несправедливые, навязанные, неясные условия договоров и  защищать права при выявлении таких условий.


	Успешное и систематическое умение выявлять несправедливые, навязанные, неясные условия договоров и  защищать права при выявлении таких условий.


	Промежуточная аттестация в форме зачета.
Устный ответ на вопросы преподавателя (см. п. 8.2. рабочей программы).


9. Ресурсное обеспечение:
Перечень основной и дополнительной литературы:
Основная литература:
1.  Брагинский М.И., Витрянский В.В. Договорное право. Общие положения" (книга 1). М., 2001.
2. Романец Ю.В. Система договоров в гражданском праве России: Монография. М., 2013
3. Сарбаш С.В. Элементарная догматика обязательств. М.: Статут, 2017
4. Цветков И.В. Договорная работа: Учебник. М., 2010
5. Фокс Ч. Составление договоров: Чему не учат студентов. М., 2007
Дополнительная литература:
1. Бекленищева И.В. Гражданско-правовой договор: классическая традиция и современные тенденции. М., 2006
2. Белов В.А. Понятие договора купли-продажи // Коммерческое право. 2015. № 2. С. 18 - 82.
3. Белов В.А. Понятие и виды торговых договоров. Курс лекций: учеб. пособие для бакалавриата и магистратуры. М., 2016.
4. Груздев В.В. Существенные условия договора и последствия их несогласования сторонами // Журнал российского права.  2019.№ 10. - С. 86-97.
5. Договорное право России: реформирование, проблемы и тенденции развития / под ред. Л.Ю. Василевской. М., 2016.

6. Иоффе О.С. Обязательственное право. М., 1975.
7.  Карапетов А.Г., Савельев А.И. Свобода договора и ее пределы: в 2 т. М.: Статут, 2012.
8. Кондратьев В.А. Заключение договора // Российское правосудие. 2016. N 1. С. 18-25.

9.  Крашенинников Е.А., Байгушева Ю.В. Заключение договора // Вестник ВАС РФ. 2013. N 5. С. 60-104.

10. Красавчиков О.А. Гражданско-правовой договор: понятие, содержание и функции // Категории науки гражданского права. Избранные труды: В 2 т. - Москва, 2005. - Т. 2.

11. Кулаков В.В. Обязательство и осложнения его структуры в гражданском праве России, 2010.

12. Никитин В.В. Существенные условия и незаключенность договоров: Россия и мир // Актуальные проблемы российского права. - 2014. №5.

13. Новицкий И.Б., Лунц Л.А. Общее учение об обязательстве. М., 1950.
14. Полдников Д.Ю. Формирование учения о договоре в правовой науке Западной Европы (XII-XVI вв.). М., 2016. 
15. Савельев А.И. Некоторые правовые аспекты использования смарт-контрактов и блокчейн-технологий по российскому праву  // Закон, 2017, N 5)
16. Соменков С.А. Расторжение договора в гражданском обороте: теория и практика. М., 2005.

17. Степкин С.П. Гражданско-правовые ограничения свободы договора // Юрист.  2018.  № 3. - С. 19-23.
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